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Tổ chức phát hành Công ty Cổ phần Chứng khoán VPS (“VPS”)

Hình thức chào bán Chào bán cổ phiếu lần đầu ra công chúng

Loại cổ phiếu Cổ phiếu phổ thông

Tổng số lượng cổ phiếu 

chào bán
202.310.000 cổ phiếu

Mệnh giá 10.000 VND/cổ phiếu

Giá chào bán 
Giá Chào Bán là giá đăng ký mua mà (i) không thấp hơn giá chào bán tối thiểu do VPS công bố và (ii) cao 

nhất mà tại mức giá đó, số lượng cổ phiếu chào bán được phân phối tối đa.

Giá chào bán tối thiểu 60.000 VND/cổ phiếu

Đối tượng được đăng ký 

mua cổ phiếu
Nhà đầu tư tổ chức, cá nhân trong nước và nước ngoài phù hợp với quy định của pháp luật

Mục đích sử dụng vốn

- Đầu tư hạ tầng công nghệ thông tin (900 tỷ VND);

- Đầu tư phát triển nguồn nhân lực (270 tỷ VND).

- Thực hiện cho vay giao dịch ký quỹ (phần tiền IPO còn lại); 

Hạn chế liên quan đến 

chuyển nhượng cổ phiếu

Toàn bộ cổ phiếu chào bán (không bao gồm Cổ Phiếu Chưa Phân Phối Hết trừ trường hợp cổ phiếu lẻ) sẽ 

không bị hạn chế chuyển nhượng. 

Các điều kiện điều khoản 

khác
Được quy định chi tiết trong Bản cáo bạch chào bán cổ phiếu lần đầu ra công chúng của VPS

Các điều kiện điều khoản dự kiến
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Các tổ chức tham gia vào 

đợt chào bán



STT Nội dung công việc Thời gian

1
Ngày Giấy Chứng Nhận Đăng Ký Chào Bán Cổ Phiếu Ra Công Chúng hoặc văn 

bản chấp thuận tương đương của UBCKNN có hiệu lực
T0

2

Tổ Chức Phát Hành công bố thông tin về đợt chào bán Cổ Phiếu ra công chúng, 

bao gồm việc (i) công bố Bản thông báo phát hành trên 01 tờ báo điện tử hoặc 

báo in trong 03 số liên tiếp và công bố thông tin, và (ii) đăng tải bản cáo bạch 

chính thức trên trang thông tin điện tử của Tổ Chức Phát Hành và Sở Giao Dịch 

Chứng Khoán

T0 hoặc T0+3 (sau đây gọi là ngày “T1”)

3 Tổ Chức Phát Hành thực hiện phân phối Cổ Phiếu: T1 đến T1+29

4
Tổ Chức Phát Hành ban hành quyết định về việc xử lý Cổ Phần Chưa Phân Phối 

Hết và thực hiện phân phối số cổ phiếu này (nếu có)
T1+32

5
Tổ Chức Phát Hành thực hiện báo cáo kết quả đợt chào bán cho UBCKNN và 

thực hiện công bố thông tin về kết quả đợt chào bán.
T1+32

6
Tổ Chức Phát Hành hoàn trả tiền cho nhà đầu tư trong trường hợp số lượng Cổ 

Phiếu đăng ký mua vượt quá số lượng Cổ Phiếu đăng ký chào bán

Trong vòng 5 ngày kể từ ngày Tổ Chức 

Phát Hành nhận được xác nhận của 

UBCKNN về kết quả đợt chào bán Cổ 

Phiếu và Ngân hàng nơi mở tài khoản 

phong tỏa thực hiện giải tỏa tài khoản này.

7 Chuyển giao Cổ Phiếu cho nhà đầu tư 
Trong vòng 30 ngày kể từ ngày kết thúc 

đợt chào bán

VPS đã thực hiện nộp hồ sơ đăng ký chào bán cổ phiếu lần đầu ra công chúng lên UBCKNN vào ngày 29/09/2025. 

Lộ trình dự kiến như sau:

Lộ trình IPO dự kiến
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Giới thiệu về VPS

& triển vọng thị trường 

chứng khoán Việt Nam
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Hành trình trở thành Công ty Chứng khoán số 1 Việt Nam

5

Khẳng định vị thế trong nước và khu vực với những giải thưởng & thành tích xuất sắc

• Tổng tài sản 
gần 39.178 tỷ 
đồng (tính tới 
30/09/2025) 

• 9 tháng đầu 
năm 2025, lợi 
nhuận trước 
thuế đạt 3.192
tỷ đồng

T9
2025

• Thành lập 
VPBS (tiền 
thân của VPS 
Securities)

2006

50 tỷ

• Tách khỏi 
VPBank

• Bắt đầu hành 
trình chuyển 
đổi – kinh 
doanh nền 
tảng số.

2015

1.018 tỷ

• Đổi nhận diện 
thương hiệu  

• Ra mắt ứng 
dụng 
SmartPro

2019

4.624 tỷ

• Dẫn đầu thị 
phần trên HNX, 
UPCOM và 
phái sinh 
(Q4/2020)

• Là CTCK trong 
nước tiên 
phong triển khai 
eKYC trước giai 
đoạn Covid

2020

4.975 tỷ

• #1 thị phần 
trên HSX, 
HNX, 
UPCOM, và 
phái sinh

2021

7.820 tỷ

• Đổi nhận diện 
thương hiệu

• Mở rộng tới 40 
tỉnh/thành

• Lợi nhuận sau 
thuế đạt 2.519 
tỷ đồng.

2024

11.363 tỷ

13.927 tỷ

• Đạt 1,2 triệu 
tài khoản 
chứng khoán

• Liên tục duy 
trì vị thế dẫn 
đầu trên HSX, 
HNX, UPCOM 
và phái sinh.

2023

8.993 tỷ

• Có mặt tại 30 
tỉnh/thành ở 
Việt Nam.

• Thành lập đội 
ngũ phát triển 
công nghệ 
thông tin nội 
bộ.

2016

1.126 tỷ

• Có mặt tại 33 
tỉnh/thành.

• Ra mắt ứng 
dụng 
SmartOne.

2018

4.271 tỷ
VỐN CHỦ SỞ HỮU

Khởi đầu khiêm tốn là công ty chứng 

khoán nhỏ với 65 nhân viên

Mr. Lâm Dũng được bổ nhiệm là 

CEO VPS

2010



Nền tảng số với hạ 

tầng mở rộng linh hoạt

Nền tảng môi giới chứng khoán số 1 Việt Nam

Nguồn: VPS và Euromonitor

Ghi chú: (1) Theo thị phần Quý 3 năm 2025 (2) Tại thời điểm 30/09/2025 (3) Tính toán dựa trên lợi nhuận sau thuế luỹ kế 12 tháng trên vốn chủ sở hữu tại thời điểm 30/09/2025; 

(4)Tại thời điểm 30/09/2025
6

Tạo ra một mô hình kinh doanh tăng trưởng bền vững, đặt khách hàng làm trung tâm

Xây dựng trên nền tảng quản lý rủi ro chặt chẽ

Mô hình kinh doanh 

bền vững

Giá trị cốt lõi tập trung vào nhóm 
khách hàng cá nhân đại chúng

Mô hình kinh doanh nhất quán dựa 
trên phí giao dịch, tập trung vào 
dịch vụ môi giới, cho vay ký quỹ, 

không đầu tư tự doanh

Tài chính vững mạnh 

dựa trên tính hiệu quả 

và bền vững

24,4% 
ROE 12T(3)

39.178 tỷ đồng
Tổng tài sản (4)

13.927 tỷ đồng
Vốn chủ sở hữu (4)

714%
Tỷ lệ an toàn vốn khả dụng (4)

#1 thị phần môi giới 

chứng khoán tại 

Việt Nam

#1 
Dẫn đầu thị trường từ năm 2021

#1

Mạng lưới nhân sự lớn mạnh

>31,000
Nhân sự tư vấn

 và cộng tác viên

~1,6 triệu 
Tài khoản giao dịch (4)

17%
HSX

21%
HNX

18%
UPCOM

36% (1)

Phái sinh

Siêu ứng dụng tài 
chính với đa 

dạng sản phẩm 
với 

Giao diện trực quan, dễ sử 
dụng và dễ tiếp cận rộng rãi

Xây dựng trên nền tảng công 
nghệ tiên tiến do công ty 
phát triển

>15
Tính năng độc đáo

Danh mục cho 

vay ký quỹ an 

toàn với kiểm soát 

rủi ro chặt chẽ

Không xảy ra lỗi 

hệ thống ngay cả 

trong các phiên 

giao dịch kỷ lục

Hoạt động kinh 

doanh hiệu quả 

ngay cả trong giai 

đoạn khó khăn của 

thị trường

Chủ động kiểm soát 

rủi ro thị trường

Tuân thủ & kiểm soát 

nghiêm ngặt

Kiểm toán & kiểm 

soát nội bộ độc lập

Khả năng thích ứng và duy 

trì hoạt động kinh doanh liên 

tục

299 nghìn tỷ đồng
Tài sản của 

khách hàng(2)

30 nghìn tỷ đồng
Tiền của 

khách hàng(2)

Quy mô tài sản của khách hàng



Thị trường chứng khoán Việt Nam sẵn sàng tăng trưởng mạnh mẽ 
nhờ nhiều động lực thúc đẩy

Nguồn: Euromonitor, FiinPro
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2020A 2021A 2022A 2023A 2024A 2025E 2026E 2027E 2028E 2029E

Triển vọng tăng trưởng của thị trường chứng khoán Việt Nam

Động lực thúc đẩy thị trường chứng khoán

Giá trị giao dịch chứng khoán Việt Nam (2020 – 2029 ước tính)

Đơn vị: Tỷ USD

29% 
2020A – 2024A 

CAGR

~37%  

Tỷ  lệ tăng trưởng kép hàng năm (2024 – 2029 ước tính)

24% 68% 93% 141%

Tỷ lệ so với GDP

46%

Thanh khoản thị trường tăng mạnh trong nửa cuối năm 2025

44.1 

0
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Vốn hóa 

thị trường

(tháng 08/2025)

341 tỷ USD

Giá trị giao dịch năm

(lũy kế 12 tháng đến 

tháng 08/2025)

229 tỷ USD 11 tỷ USD

Số dư cho vay 

ký quỹ

(tháng 06/2025)

Nâng hạng lên thị trường 

mới nổi bởi FTSE Russell
Mở rộng thời gian giao dịch

Tỷ lệ tham gia của nhà đầu tư 

cá nhân tăng

Ra mắt hệ thống KRX
(Giao dịch T+0)

Hiểu biết tài chính và mức độ 

tác động xã hội ngày càng 

cao

Lãi suất tiền gửi ngân hàng 

thấp

Số hóa và khả năng tiếp cận 

dễ dàng các nền tảng giao 

dịch

Cho vay ký quỹ và khả năng 

sử dụng đòn bẩy

Giá trị giao dịch chứng khoán Việt Nam (theo tháng)

Đơn vị: Tỷ USD

01/2022 01/2023 01/2024 01/2025



Thế mạnh

cốt lõi
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Lợi thế cạnh tranh cốt lõi của VPS

1
Dẫn đầu thị phần bán lẻ, vị thế tốt nhất để nắm bắt cơ hội tăng trưởng khách 

hàng 

2 Dịch vụ môi giới hàng đầu với đa kênh tiếp cận

3
Công nghệ dẫn dắt với khả năng mở rộng mạnh mẽ và hiệu quả 

vượt trội

Lợi nhuận bền vững được bảo chứng bởi mô hình cho vay ký quỹ và môi giới có 

khả năng mở rộng, cùng với cơ cấu chi phí tối ưu5

6 Fee-based, organic revenue model driving sustainability and profitability

9

4 Dịch vụ Ngân hàng Đầu tư toàn diện từ khởi tạo đến thực thi 



Dẫn đầu thị phần bán lẻ, vị thế tốt nhất để nắm bắt cơ hội tăng 
trưởng khách hàng

Nguồn: Dữ liệu công ty tại tháng 9/2025, trừ khi trích dẫn khác
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Quy mô và vị thế dẫn đầu thị trường1

Số lượng tài khoản tại VPS (nghìn tài khoản)

Lợi thế cạnh 
tranh dài hạn

Vị thế dẫn đầu 
vững chắc

1

~15% 

Tổng số lượng tài 
khoản chứng khoán 

tại Việt Nam

71

1.423 1.493 1,547

T12/19T12/20T12/21T12/22T12/23T12/24 T6/25 T9/25

Tệp khách hàng gắn bó và bền vững2

Phân loại khách hàng cá nhân hoạt động theo 

nhóm tuổi 

<30
32%

30-50
61%

>50
7%

~99% 
số lượng lệnh được thực hiện trực tuyến

Nền tảng số hóa toàn diện giúp gia tăng tương tác với khách

hàng và mở rộng khả năng bán chéo một cách linh hoạt

Tính ổn định 
doanh thu

Dư địa tăng trưởng 
bền vững

Tham gia đầu tư tích cực, ưu tiên kênh trực tuyến Khách hàng trẻ, am hiểu công nghệ

Tệp khách hàng lớn với đà tăng trưởng ổn định và bền vững

Cá nhân, 
94%

Tổ chức, 
6%

Giá trị giao dịch chứng khoán niêm yết 

Tập trung vào bán lẻ

Tệp khách hàng của VPS chủ yếu là nhà đầu tư cá nhân, 

chiếm ~14,5% tổng số tài khoản cá nhân tại Việt Nam

Tệp khách hàng trẻ chiếm ưu thế, mang lại dư địa dài 
hạn cho việc phát triển sản phẩm tài chính và đầu tư

Tần suất giao dịch cao

Các tài khoản nhà đầu tư cá nhân hoạt động tích cực thể 
hiện mức độ tương tác đều đặn, phản ánh sự gắn bó cao 
vào nền tảng



Mạng lưới tư vấn đầu tư hàng đầu đóng vai trò động lực tăng 
trưởng cốt lõi

Nguồn: VPS. Số liệu tại ngày 30/09/2025, trừ khi trích dẫn khác

Đội ngũ tư vấn lớn nhất giúp tiếp cận được tệp khách hàng nhà đầu tư cá 

nhân rộng khắp, từ đó duy trì lượng khách hàng ổn định và liên tục

29.766 
Cộng tác viên(2)

1.205 
Tư vấn đầu tư(1)

Quy mô đội ngũ tư vấn đầu tư và 

cộng tác viên (3)

6.177

29.026 30.971

2020 2021 2022 2023 2024 Tháng
9/25

Đội ngũ tư vấn đầu tư hàng đầu thị trường1

2
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Tối ưu hóa quy mô để gia tăng khả năng sinh lời2

Nâng cao năng suất góp phần trực tiếp thúc đẩy tăng trưởng doanh thu

Doanh thu năm trên 
mỗi tư vấn đầu tư năm 

2022

2,1 tỷ 

đồng

Doanh thu năm trên mỗi 
tư vấn đầu tư năm 2024

2,8 tỷ 

đồng

+ 34% 

Môi giới vận hành như “doanh nghiệp nhỏ” trong khuôn 

khổ VPS, tự quản lý tệp khách hàng và xây dựng chiến lược 

phù hợp theo phong cách giao dịch của nhà đầu tư

Trao quyền công nghệ nâng cao hiệu quả bán hàng

Trao quyền khởi nghiệp thúc đẩy tinh thần làm chủ

Bô phận Môi giới Ứng dụng IFA  

Quản lý lệnh giao dịch theo thời gian 

thực kết nối trực tiếp với hệ thống quản 

lý rủi ro, giúp giám sát ngay lập tức

Công cụ quản lý khách hàng 

nhằm cá nhân hóa giao tiếp và 

duy trì khách hàng

Văn hóa trao quyền thu hút và giữ chân nhân tài

Chế độ hoa hồng và khen thưởng cạnh tranh

Cơ cấu tổ chức tinh gọn, ít cấp bậc

Uy tín thương hiệu mạnh mẽ và vị thế dẫn đầu của VPS

Lợi thế bán chéo - Danh mục sản phẩm đa dạng giúp 

tăng tiềm năng thu nhập

VPS trở thành nơi thu hút hàng đầu đội ngũ tư vấn đầu tư chất lượng cao ....



Tiếp cận đa kênh thúc đẩy nhanh hoạt động thu hút khách hàng

Nguồn: VPS tổng hợp

(1) (2) Số liệu 12 tháng lũy kế đến ngày 31/08/2025

Việc mở tài khoản hoàn tất trong 2-3 phút

Mã QR giới thiệu và mở 

tài khoản eKYC

Tối ưu hóa việc mở tài khoản

Liên kết các tài khoản mới với ID của nhân viên tư vấn đầu tư để ghi nhận ngay lập tức

Tương tác liền mạch giúp tối ưu hóa việc mở tài khoản mới

Các kênh số và mạng xã hội thúc đẩy mở rộng quy mô

2

12

Hàng trăm livestreams mỗi 

ngày với sự tham gia đông 

đảo của các nhà đầu tư cá 

nhân

Các kênh chính thức trên 

Facebook và Youtube thu hút 

hàng triệu lượt hiển thị và 

tương tác

Củng cố sự tin tưởng thông qua mạng lưới chi nhánh và đối tác

• Hợp tác chiến lược với 

các ngân hàng, fintech 

và các nền tảng số giúp 

tăng cường hiện diện 

thương hiệu

• Hệ thống chi nhánh 

và các điểm chạm 

giúp đào tạo và hỗ 

trợ khách hàng
Hà Nội

• Hội sở

• 2 Phòng giao dịch

Đà Nẵng

TP HCM

• 1 Chi nhánh

• 1 Phòng giao dịch

• 1 Chi nhánh

~17 triệu lượt hiển thị

~4,8 triệu lượt tương tác

Hiện thị/ tương tác

Mỗi tư vấn đầu tư như một 

nhà sáng tạo nội dung sẽ xây 

dựng một lượng người theo dõi 

riêng, trực tiếp mang lại lưu 

lượng truy cập và số lượng 

khách hàng

tài khoản được mở qua eKYC(2), hỗ trợ quy trình mở tài khoản dễ dàng~63%

(1)



Nền tảng công nghệ đảm bảo khả năng hoạt động ổn định, đáng 
tin cậy và có khả năng mở rộng linh hoạt

Nguồn: VPS tổng hợp

Ghi chú: (1) Trong các ngày khi thị trường đạt kỷ lục về mặt thanh khoản 13

Được xây dựng để mang lại sự ổn định trong hiện tại đồng thời tạo điều kiện tăng trưởng trong tương lai

Hạ tầng CNTT là nền tảng cho sự tin cậy và tăng trưởng bền vững

Năng lực của hệ thống

3x
gấp 3 lần so với khối lượng giao dịch hiện 

tại

Năng lực đã được kiểm chứng, kỷ lục xử lý 

~1 triệu
lệnh / ngày(1) (~20% của thị trường) 

mà không xảy ra gián đoạn  

24 / 7 
Hoạt động theo mô hình đám mây lai 

(hybrid-cloud), đảm bảo sự ổn định và 

liên tục

3

~200 chuyên gia CNTT,

3 trung tâm dữ liệu
với khả năng khôi phục nhanh chóng khi 

xảy ra sự cố

Khả năng mở rộng linh hoạt

✓ Được xây dựng để có khả năng mở rộng linh hoạt và nhanh chóng khi thị trường tăng 

trưởng

Quản trị chặt chẽ

✓ Đạt tiêu chuẩn quốc tế ISO 27001, giám sát liên tục, diễn tập phòng chống thảm họa 

thường xuyên, đảm bảo hoạt động tin cậy

Khả năng chống chịu và duy trì ổn định

✓ Năng lực hệ thống đã được kiểm chứng trong những thời điểm kỷ lục về giá trị giao 

dịch của thị trường

Dấu ấn nổi bật trong lĩnh vực Công nghệ thông tin & An ninh mạng

CHAMPION

Diễn tập An ninh

mạng Quốc gia 2025 

(NCA)

APAC 

Innovation Award 

2024
(Red Hat)

Lợi thế của việc sở hữu công nghệ lõi

✓ 100% hệ thống giao dịch lõi được phát triển nội bộ giúp VPS dễ dàng tối ưu hóa cho 

hoạt động kinh doanh và kiểm soát rủi ro

CHAMPION

CTF Competition 

2023
(Group-IB)



Liên tục đổi mới và phát triển để mang lại giá trị đột phá

14

3

Dành cho mọi đối 

tượng người dùng

Các giải pháp chuyên sâu được cá nhân hoá thông qua hoạt động 

đổi mới liên tục, giúp nâng cao trải nghiệm khách hàng

Ứng dụng giao dịch phái sinh

chuyên biệt

Dành cho nhà đầu tư phái sinh 

chuyên nghiệp
Dành cho nhà đầu tư 

phái sinh mới

Giao dịch phái sinh giả lập & 

giao dịch sao chép
Chiến lược quản trị 

danh mục
Đo lường tâm lý thị 

trường

Thông tin hiệu suất 

đầu tư

Đo lường sức mạnh 

thị trường
Cập nhật lãi/lỗ Thông tin mua/bán

Không ngừng đổi mới và sáng tạo để phục vụ khách hàng tốt hơn

Nền tảng giao dịch thế hệ mới – SmartOne web

(Dự kiến ra mắt vào tháng 10/2025)

Dễ dàng truy cập, giao dịch thuận tiện

Đầy đủ tính năng, kết nối đồng bộ

Tích hợp tất cả dữ liệu và thông tin thị trường trong 1 nền tảng 

Phát triển các công cụ thông minh hỗ trợ đắc lực cho mọi quyết 

định đầu tư của khách hàng

Siêu ứng dụng tài chính với hệ 

sinh thái các sản phẩm và dịch 

vụ toàn diện

Một app duy nhất để thực hiện 

mọi hoạt động đầu tư

Giao dịch an toàn – Bảo vệ tài 

khoản trước lừa đảo, gian lận và tấn 

công mạng

Thông tin thị trường cập nhật 

theo thời gian thực – cảnh báo, 

khuyến nghị và thông báo giao dịch 

nhanh chóng

Vươn xa hơn nữa – phục vụ đầy đủ 

nhu cầu của khách hàng (Chuyển tiền & 

thanh toán 24/7, tặng quà, bảo hiểm, đặt 

phòng khách sạn,…).



Nguồn: VPS tổng hợp
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Cùng với sự phát triển của thị trường IPO và trái phiếu công chúng tại Việt Nam, VPS có thể nắm bắt vị thế 

dẫn đầu thị trường nhờ kinh nghiệm thị trường và ưu thế về hệ thống phân phối bản lẻ

Dịch vụ Ngân hàng Đầu tư vượt trội4

KHỞI TẠO

❑ Đội ngũ chuyên gia tư vấn hàng đầu, 

chuyên sâu nhiều lĩnh vực

❑ Mối quan hệ chiến lược, gắn bó lâu dài với 

các doanh nghiệp và định chế tài chính

SẢN PHẨM

❑ Toàn diện –  bao gồm các sản phẩm công 

cụ thị trường nợ, vốn, sản phẩm cấu trúc 

và các sản phẩm tài chính khác

❑ Cấu trúc chuyên biệt hoá đáp ứng nhu 

cầu của từng khách hàng

PHÂN PHỐI

❑ Kết hợp toàn diện kênh phân phối bán lẻ 

và tổ chức quy mô lớn

❑ Mạng lưới phân phối rộng khắp cả nước

Uy tín được minh chứng và ghi nhận qua các giải thưởng…



Tăng trưởng cho vay ký quỹ cao gắn với kiểm soát rủi ro chặt chẽ
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5

Cho vay ký quỹ(1), T9/2025

(Tỷ VND)

22.037

5.906

11.148
12.209

 5,000

 10,000

 15,000

 20,000

 25,000

 30,000

2022 2023 2024 T9/2025

Tỷ lệ nợ xấu gần như không đáng kể – minh 

chứng cho năng lực quản trị rủi ro vượt trội

Hiện tại

Tỷ lệ cho vay ký quỹ trên vốn chủ sở hữu

158%

Mức trần theo 

quy định200%

> 40% dư địa tăng trưởng

Còn nhiều dư địa để mở rộng bền vững 

Tăng trưởng mạnh trong hoạt động cho vay ký quỹ Hệ thống cho vay an toàn và kiểm soát rủi ro chặt chẽ cho vay

1 Mô hình kiểm soát kết hợp

2
• Tỷ lệ cho vay trên giá trị tài sản đảm bảo (LTV) tối đa 50%, dựa trên giá trị 

hợp lý do chuyên viên phân tích của VPS xác định, không chỉ dựa vào giá 

thị trường

• Điều chỉnh linh hoạt trong các giai đoạn thị trường căng thẳng, như khủng

hoảng bất động sản năm 2022, thị trường sụp đổ do COVID, các kỳ nghỉ 

lễ dài ngày…

• Danh mục cho vay tập trung vào khoảng 250 cổ phiếu thanh khoản cao và 

chất lượng tốt

4 Thực thi linh hoạt theo biến động thị trường
Bán cưỡng chế được thực hiện cẩn trọng chú ý đến khả năng thanh

khoản của thị trường để tránh gây ra chuỗi bán tháo làm giá càng giảm

sâu hơn.

3 Cảnh báo rủi ro và đảm bảo quyền lợi khách hàng

Nhiều ngưỡng cảnh báo kết

hợp với truyền thông chủ

động và giáo dục nhà đầu tư

nhằm giảm thiểu bán tháo

hoảng loạn.

Thông báo

Yêu cầu ký quỹ bổ sung

Bán cưỡng chế có sự giám sát 

của con người

5 Giám sát độc lập
Đội ngũ quản lý rủi ro sẽ theo dõi danh mục đầu tư mỗi ngày và phản ứng 

nhanh khi xảy ra các tình huống ngắt mạch thị trường.

Giám sát của con 

người

Hệ thống phân tích 

rủi ro tự động

Đánh giá chuyên nghiệpNhanh chóng và nhất quán

Linh hoạt và thận trọng

Nguồn: Báo cáo tài chính đã kiểm toán của VPS.



Mô hình doanh thu dựa trên phí dịch vụ và tăng trưởng “hữu cơ”, 
thúc đẩy phát triển bền vững và mạnh mẽ

Cơ cấu doanh thu

17

34%
44% 49%

57%

48%

15%

19% 27%
26%

29%

45%

33% 20% 15%
20%

7% 4% 4% 3% 2%

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

2022 2023 2024 1H2024 9T2025

Khác

Thu nhập từ hoạt động nguồn vốn

Lãi từ cho vay và các khoản phải thu

Môi giới chứng khoán

Hạn chế tối đa phụ thuộc vào tự doanh hoặc các hoạt 

động bảo lãnh phát hành có tính biến động cao

Mô hình định hướng bán lẻ đảm bảo nguồn thu phí dịch 

vụ ổn định trong dài hạn

Cơ cấu doanh thu (dựa trên phí dịch vụ) ổn định và chất lượng

Tăng trưởng “hữu cơ” trong cho vay ký quỹ và môi giới 

giúp củng cố khả năng dự báo lợi nhuận

ROE (Số liệu lũy kế 12T tính đến T6/2025)

806 667

2.519 2.564

10% 10%

39% 43%

0

500

1000

1500

2000

2500

3000

3500

2022 2023 2024 9T/2025

Lợi nhuận ròng (Tỷ VND) Biên lợi nhuận ròng (%)

22.9%

13.5% 10.6% 8.5% 7.3% 7.1%

VPS TCBS SSI HCM VCI VPBANKS

ROE đứng đầu ngành

Nhờ tính kinh tế theo quy mô và bảng cân đối tài chính chặt chẽ

Biên lợi nhuận ròng vượt trội

Phản ánh khả năng vận hành bền vững và tối ưu chi phí

Lợi nhuận và tỷ suất sinh lời cao, hiệu quả

Lợi nhuận ròng/ Biên lợi nhuận ròng 

Tăng trưởng lợi nhuận ròng ấn tượng

Nhờ mở rộng hoạt động cho vay ký quỹ và môi giới, quản trị chi 

phí và sử dụng vốn hiệu quả

>75% 
Doanh thu đến 

từ hoạt động 

môi giới và cho 

vay ký quỹ

Nguồn: Báo cáo tài chính đã kiểm toán của VPS; 

5



Chiến lược

Phát triển
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2.0

Mở rộng & dẫn đầu

thị trường

“Vị thế #1

trên thị trường Việt Nam”

Đổi mới sáng tạo &

tăng cường trải

nghiệm khách hàng

“Dựa trên công nghệ và triết lý 

lấy khách hàng làm trung tâm” 

Tăng trưởng nhanh 

& bền vững

 

“Linh hoạt, bền vững, hướng tới 

tương lai”

H i Ệ N  T Ạ I

19

VPS – tăng trưởng và 
bứt phá trong giai đoạn mới



Nền tảng cho giao dịch 

thuật toán và định lượng

Tư vấn và phân tích dữ 

liệu dựa trên AI

SmartOne Web 

VPS sẵn sàng cho tương lai

20

Nâng Cao Năng Lực Công Nghệ, đảm bảo cung cấp dịch vụ đa kênh Cung cấp sản phẩm toàn diện

TokenizationTài sản số Hàng hoá

Nền tảng chuyên biệt cho giao dịch 
thuật toán và định lượng

Cung cấp giải pháp tối ưu và chuyên biệt  

Mở rộng chiến lược các sản phẩm cốt lõi

Tăng cường 

quản trị rủi ro

Hỗ trợ bởi

Nâng cao chất lượng dịch vụ, tăng cường 

quản trị rủi ro Mở rộng mạng lưới dựa trên nền tảng số

Nâng cao năng lực công nghệ toàn diện từ giao diện đến hệ thống nền tảng

Không ngừng đổi mới sản phẩm

Chiến lược chuyển đổi Agile
Xây dựng tổ chức năng động, linh hoạt và định hướng lấy 

khách hàng làm trung tâm

Quản trị dữ liệu
Nâng cao chất lượng dữ liệu

Quản trị an ninh thông tin
Tăng cường khả năng bảo vệ và năng lực ứng phó rủi ro

Các dự án chuyển đổi trọng tâmDanh mục ý tưởng đổi mới

Đảm bảo dịch vụ tốt nhất cho khách hàng

Đón đầu xu thế thuận lợi của thị trường 

chứng khoán Việt Nam để bứt phá

Đẩy mạnh mở rộng thị phần

Nguồn: VPS tổng hợp, Euromonitor; 

Phát triển quan hệ đối tác sâu rộng

Phát triển mạng lưới môi 

giới trọng điểm gắn liền 

với nâng cao kỹ năng

Đẩy mạnh phát triển 

nội dung số độc 

quyền và nâng cao 

khả năng tiếp cận 

trực tuyến

Tăng cường hợp tác đối tác hiện hữu
Đồng phát triển sản phẩm

Tăng cường tiếp cận và bán chéo sản phẩm

Chia sẻ dữ liệu và hiểu biết khách hàng

Mở rộng mạng lưới với các đối tác 

hàng đầu
Nhờ sự độc lập, VPS kết nối với các đối tác hàng 

đầu, thích nghi linh hoạt và mang lại giá trị khác 

biệt

&

Nâng cao năng 

lực tài trợ



Phụ lục
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Đội ngũ lãnh đạo gắn bó bền bỉ và giàu kinh nghiệm

22

Ông Nguyễn Lâm Dũng

Chủ tịch Hội đồng Quản trị

Gắn kết bền chặt. Uy tín được khẳng định. Tầm nhìn hướng tới tương lai

1.668 Nhân sự
(Tính đến Tháng 9-2025)

Số năm kinh nghiệm

Ông Lý Đắc Dũng

Giám đốc Khối Tư vấn Đầu tư

31

Bà Nguyễn Thị Thu Hồng

Giám đốc Nguồn vốn

23

Ông Nguyễn Tuấn Anh

Giám đốc Tài chính

20

Tham gia 

2021

Bà Trần Thị Bảo Ngọc

Giám đốc Dịch vụ Ngân hàng Đầu tư

23

Tham gia 

2010

Tham gia 

2010

Bà Trần Thị Thùy Linh

Giám đốc Khối Quản trị Nguồn nhân lực

16

Tham gia 

2025

Ông Bùi Việt Dũng

Giám đốc Khối Công nghệ

28

Tham gia 

2018

Tham gia 

2011

Ông Nguyễn Đức Anh

Giám đốc Sản phẩm

14

Tham gia 

2025

Ông Mai Tất Thắng

Giám đốc Công nghệ thông tin

22

Tham gia 

2018

Ông Nguyễn Hòa Bình

Giám đốc Marketing & 

Tăng trưởng

15

Tham gia 

2025

Bà Nguyễn Thanh Nga

Giám đốc Kiểm soát nội bộ

23

Tham gia 

2016

Ông Đỗ Duy Tân

Trưởng phòng Quản trị rủi ro

20

Tham gia 

2011

Bà Vũ Thị Lan Anh

Kế toán trưởng

19

Tham gia 

2020

Ông Bùi Hữu Phúc

Giám đốc Văn phòng 

Chuyển đổi

13

Tham gia 

2025
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✓ Giám sát hàng ngày vị thế ký quỹ của khách hàng trên tất cả 

các sàn giao dịch

✓ Kiểm tra khả năng chống chịu và cơ chế ký quỹ bổ sung/bán 

giải chấp để đáp ứng theo nguyên tắc quản trị rủi ro

✓ Mô hình chấm điểm nội bộ tăng cường kiểm soát rủi ro

✓ Tuân thủ nghiệm ngặt Thông tư 121 của Bộ Tài chính và các 

văn bản quy phạm pháp luật của các cơ quan quản lý

✓ Quy định minh bạch về quy trình đăng ký của khách hàng, 

quản lý tài sản và sở hữu chéo

✓ Kiểm soát chặt chẽ quá trình công bố thông tin liên quan đến 

thực hiện giao dịch và dòng luân chuyển thanh toán

✓ Kiểm toán nội bộ độc lập báo cáo trực tiếp cho HĐQT

 Rà soát liên tục quy trình kiểm soát nội bộ và quy trình kinh 

doanh

 Tư vấn chuyên môn về các chính sách, tuân thủ và hợp đồng

✓ Duy trì và củng cố thường xuyên văn hóa tuân thủ trên toàn 

công ty

✓ Quản trị rủi ro uy tín thông qua quy trình phản ứng nhanh và 

minh bạch 

Xây dựng kế hoạch phục hồi sau thảm họa và đảm bảo hoạt 

động liên tục

Kiểm soát rủi ro thị trường chủ động Tăng cường kiểm soát và tuân thủ

Kiểm toán và kiểm soát nội bộ độc lập Khả năng chống chịu & Hoạt động liên tục

VPS kết hợp giám sát rủi ro hàng ngày, tuân thủ nghiêm ngặt các quy định pháp luật và kiểm soát kiểm 

toán khả năng chống chịu độc lập nhằm đảm bảo khả năng chống chịu và hoạt động ổn định

Mô hình quản trị rủi ro toàn diện, nâng cao năng lực ứng phó rủi ro



VPS liên tục giữ vững vị thế dẫn đầu thị trường

24
Nguồn: Euromonitor, HSX, HNX

Ghi chú: Bao gồm 5 công ty hàng đầu theo thị phần cho từng sàn giao dịch tính đến hết năm 2024.

HSX – Thị phần môi giới HNX – Thị phần môi giới

Derivatives – Thị phần môi giớiUPCOM – Thị phần môi giới
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VPS duy trì mức Doanh thu và Lợi nhuận vượt trội

25
Nguồn: Euromonitor, HSX, HNX, FiinPro

Ghi chú: (1) Bao gồm 5 công ty môi giới hàng đầu theo thị phần trên HSX và VPBankS; (2) ROA và ROE được tính bằng lợi nhuận sau thuế trên tổng tài sản và tổng vốn chủ sở hữu cuối kỳ tương ứng

VPS thiết lập doanh thu vượt trội tập trung vào nghiệp vụ môi giới và cho vay margin
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Cơ cấu Doanh thu hoạt động của các Công ty chứng khoán được chọn (1) (2024)

VPS đã đạt mức ROE và ROA ấn tượng so với các công ty chứng khoán khác (1)
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• Cung cấp nguồn nhân tài đã

được thẩm định bằng cách

xây dựng và duy trì một nhóm

ứng viên đa dạng và giữ chân

họ bằng những cách có ý nghĩa. 

• Mở rộng nguồn nhân tài đến

các nhân tài nước ngoài để

tiếp cận các ứng viên hàng

đầu và đảm bảo chuyên môn

cần thiết cho sự phát triển của

chúng tôi.

• Cung cấp các chương trình

đào tạo có cấu trúc về các

công nghệ mới nổi hoặc các

khả năng độc đáo như: AI,

Khoa học dữ liệu, Quản lý tài

sản…

• Cung cấp các cơ hội đào tạo lại

và nâng cao kỹ năng liên tục để

thúc đẩy khả năng thích ứng và

đổi mới.

• Xây dựng văn hóa học tập 

suốt đời.

• Xác định sớm những nhân tài 

có tiềm năng lớn và sắp xếp

họ vào những vị trí quản lý và

vai trò quan trọng trong tương

lai. 

• Cung cấp các chương trình

phát triển có mục tiêu để đẩy

nhanh quá trình sẵn sàng. 

• Thiết lập lộ trình kế nhiệm 

theo kế hoạch để tránh tình 

trạng thiếu hụt nhân sự ở các vị 

trí chủ chốt. 

Chiến lược quản lý nhân tài
 Xây dựng đội ngũ nhân sự bền vững, sẵn sàng cho tương lai

Chiến lược thu hút chủ 

động nhằm nâng cao khả 

năng thu hút nhân tài đẳng 

cấp thế giới bằng cách:

Xây dựng Học viện VPS 

toàn diện để tạo ra nguồn 

chuyên gia nội bộ bền vững:

Thực hiện Kế hoạch cấu 

trúc thành công để đảm 

bảo tính lãnh đạo liên tục và 

khả năng phục hồi của lực 

lượng lao động bằng cách:



Một số lưu ý

Tài liệu này và thông tin trình bày trong tài liệu này:

1. Chỉ nhằm mục đích tham khảo và để người đọc nắm rõ thông tin, giới thiệu cơ

hội đầu tư, cũng như hiểu thêm về VPS.

2. Chứa đựng một số dữ liệu thống kê và phân tích cho lĩnh vực chứng khoán, đã

được đưa ra dựa trên nhiều giả định khác nhau và theo đánh giá, tổng hợp

thông tin từ VPS.

Trong phạm vi pháp luật cho phép, VPS không đưa ra bảo đảm về tính đầy đủ của

dữ liệu thống kê, phân tích đó cũng như không chịu bất kỳ trách nhiệm nào phát sinh

từ hay liên quan đến việc sử dụng hay dựa vào thông tin hoặc số liệu trình bày trong

tài liệu này.

Vui lòng không sao chép, trích dẫn tài liệu này nếu không có chấp thuận trước bằng

văn bản của VPS. Mọi trích dẫn nếu không được sự chấp thuận của VPS đều không

có giá trị và loại trừ mọi trách nhiệm, tranh chấp, khiếu nại, mâu thuẫn cho VPS.
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Trân trọng cảm ơn
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