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 5 năm, và một khởi đầu mới với Maybank Kim Eng Việt Nam

 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt" class="MsoNormal">  Trong 2 năm qua, khu vực thị trường châu Á đã chứng khiến nhiều thương vụ mua bán và sáp
nhập doanh nghiệp trị giá lớn. Nhiều thương vụ đã lập tức gia tăng giá trị ngay trong thời kỳ hậu M&A. Thương vụ Kim Eng Holdings – tập đoàn chứng
khoán hàng đầu Singapore bán lại cho Maybank – ngân hàng hàng đầu Malaysia là một ví dụ điển hình.
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt" class="MsoNormal"> Bắt tay, cùng lớn
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt" class="MsoNormal"> Ra đời vào đúng thời điểm TTCK chớm khủng hoảng rồi đi vào cơn suy thoái kéo dài từ năm
2007 đến nay, gần tròn 5 năm, CTCP Chứng khoán Maybank Kim Eng (MBKE) được biết đến trước đây  là Kim Eng Việt Nam (KEVS), đã bắt đầu trong vạn sự
khó khăn. Nhưng như ông Lê Minh Tâm, TGĐ MBKE từng nói, muốn xây một công trình nhà cao 50 tầng, phải có một cái nền vững chắc, nền đã có, các
tầng sẽ vươn rất nhanh – chứng khoán Maybank Kim Eng trên bệ phóng từ đối tác ngoại trước đây là Kim Eng Holdings  đã nhanh chóng định vị mình và
sớm có mặt ở top 20, rồi 10 và gần đây liên tục trong top 5 của TTCK.

 "Các lãnh đạo Maybank Kim Eng và quan khách tại buổi Lễ ra mắt thương hịêu Maybank Kim Eng."
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt" class="MsoNormal"> Kinh nghiệm, mạng lưới, chiến lược của Kim Eng Holdings, sức bật nhanh nhạy, sức bền của các
CTCK con thuộc Kim Eng Holdings… đã khiến tổ chức này lọt vào “mắt xanh” của Tập đoàn ngân hàng hàng đầu Maylaysia - Maybank. Vụ mua lại Kim Eng
Holdings vào năm 2011 đã  góp phần mang đến những kết quả ngoạn mục hơn nữa cho tập đoàn này. Lý giải sự tăng <span lang="SQ" style="mso-ansi-
language:
 SQ">trưởng mạnh mẽ 2 con số của Tập đoàn trong khi các nền kinh tế toàn cầu đều gặp vấn đề, c<span lang="SQ" style="mso-ansi-language:SQ;mso-
bidi-font-weight:
 normal">hủ tịch kiêm CEO Maybank Dato’ Sri Abdul Wahid Omar, nói: Kết quả mà chúng ta thấy hôm nay phản ánh sự thành công của quá trình chuyển
đổi để xây dựng năng lực mang tầm khu vực và hệ thống mạng lưới theo cách thận trọng. Chúng tôi rất hài lòng khi Maybank tiếp tục dẫn dắt thị trường
nội địa đồng thời với sự tăng trưởng trên toàn cầu. Đặc biệt Maybank Kim Eng đã củng cố vị trí công nghệ hàng đầu ở hầu hết các thị trường khu vực và
luôn được nhìn thấy ở vị trí người tiên phong tại các thị trường nội địa.
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt;background:white" class="MsoNormal"> Vậy, người tiên phong này có mang đến những lợi ích cho các NĐT trên thị
trường nội địa Việt Nam?
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
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 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt;background:white" class="MsoNormal"> Với tổng tài sản đạt trên 156 tỷ USD, hơn 2.200 chi nhánh, văn phòng tại 19
quốc gia trên thế giới của Maybank, việc Tập đoàn này mua lại Kim Eng Holdings cũng được các NĐT trên thị trường nội địa mỗi nước trong khu vực kỳ
vọng. Một khi Maybank có điều kiện vươn xa hơn, sâu rộng hơn vào tất cả các thị trường,  thì nhịp cầu nối dài hơn cho các NĐT tham dự vào sân chơi
chung của chứng khoán ASEAN cũng gần và dễ dàng hơn. Bên cạnh đó, các CTCK trước đây của Kim Eng Holdings, nay sẽ có thêm nguồn lực và sinh khí
mới để phát triển tối đa nền tảng và các thế mạnh, từ đó cung cấp các dịch vụ tài chính chuyên nghiệp hơn nữa cho thị trường.
  “Chiến lược của Maybank Kim Eng vẫn tiếp tục tập trung phát triển mạnh môi giới khách hàng cá nhân, tiếp tục mở rộng mạng lưới tại các địa bàn trọng
điểm trên cả nước. Chúng tôi sẽ đẩy mạnh hơn nữa các hoạt động môi giới tổ chức, tài chính doanh nghiệp và đặc biệt sẽ tham gia nhiều hơn vào các hoạt
động kinh doanh tài chính, thiết lập các mối quan hệ bền chặt  với các doanh nghiệp Việt Nam” Ông Lê Minh Tâm, TGĐ Maybank Kim Eng tại Việt Nam cho
biết.
 <span lang="VI" style="font-size:12.0pt;font-family:"Times New Roman","serif";
 color:black;mso-ansi-language:VI">Để thu hút nhà đầu tư cá nhân và đáp ứng nhu cầu thị trường, <span lang="SQ" style="font-size:12.0pt;font-
family:"Times New Roman","serif";
 color:black;mso-ansi-language:SQ">công ty<span lang="VI" style="font-size:
 12.0pt;font-family:"Times New Roman","serif";color:black;mso-ansi-language:
 VI"> đang đặt mục tiêu tăng trưởng doanh thu thông qua việc tăng số lượng nhân viên kinh doanh từ 330 hiện tại và phát triển mạng lưới bằng cách mở
thêm chi nhánh mới hàng năm, từ 10 chi nhánh hiện nay lên 14 chi nhánh vào năm 2015.
 <span lang="SQ" style="font-size:12.0pt;font-family:"Times New Roman","serif";
 mso-ansi-language:SQ">Tới đây, bên cạnh việc tăng vốn điều lệ từ 300 tỷ đồng lên 600 tỷ đồng nhằm có thêm nhiều hoạt động và dịch vụ thiết thực, hiệu
quả cho NĐT, với sự hỗ trợ của nền tảng IT mà Tập đoàn Maybank đang có, Maybank Kim Eng cũng đang tập trung cải thiện tốt hơn nữa hệ thống công
nghệ vốn đã đạt chuẩn quốc tế hiện có. Ngay trong lễ ra mắt thương hiệu Maybank Kim Eng tại Việt Nam, công ty đã chính thức ra mắt hệ thống KE Mobile
(giao dịch trực tuyến trên thiết bị di động), 1 ứng dụng công nghệ Native Application (ứng dụng thuần) được cài đặt trên nền thiết bị Ipad và Iphone.
Maybank Kim Eng là công ty chứng khoán đầu tiên tại Việt Nam sử dụng công nghệ này sau một thời gian dài nghiên cứu  kỹ lưỡng hành vi và thói quen sử
dụng Ipad, Iphone của nhà đầu tư để từ đó thiết kế các điểm chạm, giao diện, vị trí thao tác các nút MUA/ BÁN, bố trí các màn hình chức năng (chuyển
tiền,ứng trước,danh mục đầu tư, danh mục cổ phiếu...) sao cho nhà đầu tư thao tác dễ dàng và thuận tiện nhất. KE Mobile được kỳ vọng sẽ trở thành<span
lang="VI" style="font-size:12.0pt;font-family:"Times New Roman","serif";
 color:black;mso-ansi-language:VI"> công cụ giúp nhà đầu tư ra quyết định đầu tư nhanh chóng hơn trên cơ sở nắm vững thông tin thị trường
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt;background:white" class="MsoNormal">Với sự kết hợp của 2 tên tuổi hàng đầu Maybank và Kim Eng, con đường phát
triển của Maybank Kim Eng tại Việt Nam đang hứa hẹn sẽ ngày càng rộng mở. Ông<span lang="SQ" style="mso-ansi-language:
 SQ"> Tengku Dato’ Zafrul, Giám đốc điều hành khối Maybank Kim Eng <span lang="SQ" style="mso-ansi-language:
 SQ">khẳng định: “Chúng tôi xác định cam kết lâu dài tại Việt Nam và đang tập trung củng cố năng lực của mình trên toàn khu vực để hỗ trợ cho việc phát
triển các sản phẩm và dịch vụ mới phù hợp với mỗi thị trường khác nhau. Chúng tôi giới thiệu những sản phẩm và dịch vụ đã thành công tại một số thị
trường tới các thị trường mới khác. Những nỗ lực này khẳng định cam kết của chúng tôi trong việc cung cấp toàn bộ giá trị kinh doanh trong khu vực đến
mỗi khách hàng trên toàn cầu – đó cũng chính là cam kết vững chắc của chúng tôi tại thị trường Việt Nam”.
 <p style="margin-right:-11.45pt;text-align:justify;text-justify:
 inter-ideograph;tab-stops:461.55pt;background:white" class="MsoNormal">Mục tiêu trở thành một công ty môi giới chứng khoán hàng đầu tại Việt Nam
trước năm 2015 như tuyên bố của ông Tengku Dato’ Zafrul tại buổi lễ ra mắt chính thức thương hiệu Maybank Kim Eng tại Việt Nam, có lẽ không còn quá
xa. Tương lai gần vào năm 2013, khi Việt Nam chính thức thực hiện kết nối với Sở giao dịch Asean theo đúng lộ trình mà các Sở GDCK 6 nước Malaysia,
Singapore, Thái Lan, Indonesia, Philippine, Việt Nam đã cùng ký kết, với sự khởi đầu mới và lợi thế là một CTCK nằm trong một tập đoàn toàn cầu Maybank,
Maybank Kim Eng đang đồng hành cùng các NĐT trên TTCKVN để vươn ra khu vực, cùng nắm bắt những cơ hội kinh doanh mới.

 Theo TTVN

Trong 2 năm qua, khu vực thị trường châu Á đã chứng khiến nhiều thương vụ mua bán và sáp nhập doanh nghiệp trị giá lớn. Nhiều thương vụ đã lập
tức gia tăng giá trị ngay trong thời kỳ hậu M&A. Thương vụ Kim Eng Holdings – tập đoàn chứng khoán hàng đầu Singapore bán lại cho Maybank –
ngân hàng hàng đầu Malaysia là một ví dụ điển hình.
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